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Teme izlaganja 
 Osnovni pojmovi i svrha fondova 

 Vrste fondova  

 4 temeljne vrste projekata  

 Gdje se natječaji mogu pratiti 

 Financijske okolnosti natječaja / projekata 

 Kako se prijaviti – što svaki projekt mora imati 

 Kako se slažu projektni prijedlozi 

 Kriteriji odabira projekata za financiranje  

 Izazovi provedbe projekata  

C O N SULTIN G  

P |  J |  R 



            
Svrha EU fondova 
 Razvoj Europe kao regije 

 Razvoj države kao zemlje kandidata za članstvo 

 Razvoj države kao članice 

 Razvoj NUT2 regija (u RH 2) 

 Javna i društvena korist  

 Multifunkcionalnost intervencija 

 Prelijevanje sredstava iz razvijenijih u manje razvijene regije 

 Desetogodišnji cilj korištenja EU fondova je nadići potrebu za 
korištenjem sredstava i postati neto davatelj sredstava 
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EU fondovi - 3 vrste programa 
Instrument za pretpristupnu pomoć - IPA 

 Financijska alokacija otvorena samo za potrebe RH 

 Financira ciljeve unaprijed dogovorene između RH i EU 

 Podijeljena u 5 komponenti ovisno o sektoru  

Programi Unije (Zajednice) 

 Otvoreni svim zemljama članicama (i šire) 

 Programi financiraju određene teme (sektore) 

 Projekti koji rješavaju probleme zajedničke cijeloj Europi 

Strukturni fondovi 

 Zamjenjuju IPA-u ulaskom u EU 
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IPA (Instrument for  
Pre-accession Assistance) 
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Vrste EU projekata 

 Vrste projekata: 

1. Usluge 

2. Nabava opreme                  DIREKTNA POMOĆ 

3. Građevinski radovi 

          namijenjeni tijelima državne uprave (korisnici), tržište 
je potrebno kao dobavljač 

 

4.  Projekti koji se financiraju bespovratnim 
sredstvima, tzv. grantovi        INDIREKTNA POMOĆ 

          namijenjen „malim korisnicima”    
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https://webgate.ec.europa.eu/europe
aid/online-services 
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Grantovi – sheme za dodjelu 
bespovratnih sredstava 
 Javni natječaji na kojima se financiraju najbolji projektni 

prijedlozi koji adresiraju lokalne/regionalne/nacionalne 
probleme 

 Promiču određenu politiku iz RH/EU prioriteta (npr. smanjenje 
nezaposlenosti, promocija cjeloživotnog obrazovanja, razvoj 
regija, očuvanje kulturne baštine, suradnju regija, 
konkurentnost MPS…) 

 Najčešći korisnici: udruge, instituti, tijela lokalne samouprave, 
komore, turističke zajednice, mali i srednji poduzetnici, 
fakulteti... 
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Što svaki EU projekt mora imati? 
Ocjenjivanje prijavitelja: 

1. prihvatljivost prijavitelja: 

 u odnosu na prihvatljive oblike prijavitelja (institucija, MSP, 
udruga,…) 

 Prihvatljivost o odnosu na regiju/područje 

 Prihvatljivost u odnosu na kriterije izuzeća (exclusion criteria) 

Partneri (često) moraju zadovoljiti ista pravila prihvatljivosti 

2. financijsku stabilnost prijavitelja: 

 osiguranje da će se projekt provesti do kraja 

 dostatnost i stabilnost izvora financiranja 

3. tehnički i upravljački kapacitet za upravljanje projektom: 

 dosadašnje iskustvo u upravljanju projektima, dostatno tehničko 
znanje o temi/području projektne prijave, upravljački kapacitet 
(osoblje, oprema, iskustvo…),… 



Što svaki EU projekt  
mora imati? 
 Relevantnost aktivnosti u odnosu na cilj natječaja 

 Dodanu vrijednost (za ciljnu skupinu, regiju, EU,…) 

 Ciljnu skupinu i krajnje korisnike 

 Alate kako će riješiti njihove probleme 

 Partnerstvo  

 Objašnjenu metodologiju (konzistentnost i opravdanost 
aktivnosti, outputa i rezultata; pristup problemu) 

 Identificirane rizike i pretpostavke 

 Održivost rezultata projekta 

 Proračun (opravdanost troška) koji nudi vrijednost za novac 

 



Kriteriji za odabir projekata  
(CIP-ekoinovacije) 
 Relevantnost za natječaj: inovacije i okoliš (min. 7 od 10 

bodova) u odnosu na ciljeve natječaja: važnost predloženih 
mjera u odnosu na ciljeve EU i natječaja, stupanj 
inovacije/tehničkog napretka predložene solucije, prednosti za 
okoliš te uključenost i potpora MSP 

 Kvaliteta predloženih mjera (min. 6 od 10): struktura, jasnoć, 
dosljednosti i prikladnost predloženog projekta s ciljem 
dostizanja projektnih rezultata, definicija plana rada, radnih 
paketa i rasporeda te sastav i vještine voditelja projekta i 
članova tima 



Kriteriji za odabir projekata  
(CIP-ekoinovacije) 
 Utjecaj na ciljne skupine, replikaciju i tržište (min. 6 od 10): 

replikacija za vrijeme i po završetku projekta, primjerenost 
procjene tržišta i uklanjanje barijera za ekoinovativna rješenja, 
kvaliteta planirane eksploatacije i poslovnog pristupa 

 Proračun i isplativnost (min. 6 od 10): odgovarajuća razina 
napora po radnom paketu, zadatku i partneru, opravdanost 
troškova (posebno opreme), transparentnost sufinanciranja 

 EU dodana vrijednost (min. 6 od 10): opravdanost za rješavanje 
predmeta natječaja na EU razini nasuprot nacionalnim, 
regionalnim lokalnim projektima, europske dimenzije tržišnih 
barijera i okolišnih izazova, stupanj EU suradnje na projektu 

 



            
Bitne financijske okolnosti 
 Ukupni iznos dostupan na natječaju 

 Minimalni i maksimalni iznosi koji se mogu tražiti 

 Minimalni i maksimalni iznosi obveznog sufinanciranja 

 Prihvatljivost troškova 

 Vrijeme od natječaja do financiranja 

 Tijek sredstava (avans, međuplaćanja, finalno plaćanje) 

 Vlastiti financijski kapacitet za sufinanciranje i premošćivanje 
jaza tijeka sredstava 

 Izvješćivanje, način pravdanja troškova i namjenskog trošenja 
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Savjeti u izradi projektnih 
prijedloga 
 Radimo li projektni prijedlog sami ili uz pomoć konzultanta? 

 Koliki su nam kapaciteti za izradu projekta? 

 Kakvi su nam kapaciteti za provedbu projekata? 

 Da li je naša ideja stvarno relevantna za konkretan natječaj ? 

 Koje dodane vrijednosti projektom nudimo ciljevima 
natječaja? 

 Da li je relevantna problematika kojom bi se bavili 
projektom? 

 Imamo li stabilne izvore financiranja kojim bismo podržali 
projekt? 
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Hvala na pažnji ! 

Ana Fresl 

Projekt Jednako Razvoj d.o.o. 

Web: www.pjr.hr 
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